KAUPPAPAIKKA METSAN

VUOKRAUKSELLE

Viime vuosikymmenten aikana kiinnostus
metsdn ja metsdmaan omistukseen on kasva-
nut. Metsdn ja metsdmaan hinnat ovat yhd
nousussa, mikd kertoo jatkuvasta korkeasta
kysynndastd. Kaikilla ei ole mahdollisuutta os-
taa metsdd. Tamd voi johtua hintojen nou-
susta sekd osittain myos yritysten otkeudelli-
sista rajoitteista hankkia metsamaata

Lisiksi kiinnostus luonnossa ja metséssi vir-
kistaytymiseen on kasvussa sekd yksityisten
ihmisten etté yritysten keskuudessa. Metsian-
omistajilla on myos kiinnostusta saada muita
tuloja metsistd puunmyynnin ohella. Niin ol-
len mahdollisuus vuokrata tai antaa metsia
vuokralle voisi olla hy6dyllinen monen eri si-
dosryhmén kannalta.

Tarkoitus

Metsanomistajien ja erilaisista syistd metsasta
kiinnostuneiden taytyisi kohdata toisensa,
jotta voitaisiin luoda mahdollisuus metsan
vuokraamiselle tai vuokralle antamiselle. Li-
sdksi taytyy luoda sopimuspohjat, jotta osa-
puolet voivat padstd sopimukseen tavoit-
teidensa mukaisesti. On tarkeda huomioida oi-
keudelliset vaatimukset metsidn vuokraami-
selle tai vuokralle antamiselle. Tama pilotti
tarkasteli oikeudellisia ja kdaytinnon mahdol-
lisuuksia sekd toimintatapoja mahdolliselle
kauppapaikalle metsavuokrausta varten. Pilo-
tissa hyodynnettiin testikappaletta.

Johtopaatokset

Pilotti osoitti, ettd kauppapaikan perustami-
nen vaatii monia erilaisia taitoja ja kykyja.
Parhaan mahdollisen lopputuloksen saavutta-
miseksi tallaisen osaamisen loytaminen ja yh-
teen saattaminen jo varhaisessa vaiheessa on
erittiain tarkeda. Taman lisaksi pilotti osoitti,

ettd yrittijyydelle ja timan kaltaisen palvelu-
konseptin kehittimiselle on olemassa hyvit
mahdollisuudet, kun huomioidaan seki met-
satilojen saatavuus ettd asiakkaat. Kuitenkin
taytyy korostaa, ettd on olemassa monia erilai-
sia vaihtoehtoja, kuten esimerkiksi vakuutus-
ja liiketoimintaratkaisuja, jotka tulee huomi-
oida tapaus-, markkina- ja kohderyhmikoh-
taisesti.

Oikeudellisen selvityksen mukaan metsien
vuokrasopimus vastaa asunnon vuokrasopi-
musta. Selvityksessd korostuivat ne riskit,
joita voi koitua sekd metsdnomistajalle etta
my0s kauppapaikan omistajalle. Yksi tallainen
riski voisi olla se, ettd vuokralainen aiheuttaisi
vahinkoa vuokrasuhteensa aikana, mika joh-
taisi siihen, etti vastuu siirtyisi kauppapaikan
yllapitajalle. Naitd riskeja ja suhteita kisitel-
ld4n varsinaisessa raportissa ja samalla anne-
taan ehdotuksia, kuinka niita voidaan huomi-
oida vuokrasopimuksissa.

Pilotti keskittyi kahteen metsisegmenttiin:
vanhoihin metsiin ja nuorempiin metsiin, pe-
rustuen kiinnostukseen, kysyntiin ja potenti-
aaliin, joita tunnistettiin tdssd projektissa.
Markkinoiden ja kohderyhmén laajentamista
ajatellen kehitysmahdollisuuksia on olemassa.
Tahan liittyen on tarkeaa maaritelld vetovoi-
matekijat ja arvot kussakin markkinasegmen-
tissd, jotta voidaan varmistaa palvelun osu-
vuus ja soveltuvuus kohderyhmélle. Tiedon
yhdenvertainen saavutettavuus on elintar-
keda, jotta voidaan rakentaa kestdvia suhteita
kauppapaikalle.

Pilotti my®0s toi esiin sen, ettd palvelukonsep-
tin tdyden potentiaalin ja kehittdmisen sy-
vempi ymmartdminen on mahdollista vain sil-
loin, kun markkinapaikka toteutuu liiketoi-
mintojen ja suhteiden kautta.
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